FIQUE LIGADO

LUCRO

OU ILUSAO?

DESCUBRA SE SUA EMPRESA
REALMENTE GANHA DINHEIRO

TER DINHEIRO EM CAIXA NAO SIGNIFICA,
NECESSARIAMENTE, QUE O NEGOCIO E LUCRATIVO.
ENTENDER A DIFERENCA ENTRE FATURAMENTO, CUSTOS,
DESPESAS E LUCRO E FUNDAMENTAL PARA TOMAR
DECISOES SEGURAS E GARANTIR O CRESCIMENTO

SUSTENTAVEL DA EMPRESA.

ARA MUITOS EMPREENDEDORES, ver
inheiro entrando na conta é motivo
e tranquilidade. Mas isso significa
ue a empresa esta realmente dando
1cro? Nem sempre.

comum acompanhar as vendas

lariamente e deixar de lado um dos
rincipais indicadores da gestio:
lucratividade. A Demonstracio
0 Resultado do Exercicio (DRE)
uda a identificar se o negécio
td gerando riqueza ou apenas
ovimentando dinheiro.

lucro é o resultado positivo obtido
lando a receita supera custos,
spesas, encargos e impostos. E o que
etivamente sobra e pode ser destinado
investimentos, reservas, distribuicio
s socios ou reducao de dividas.

r isso, é importante diferenciar
cro de faturamento. O faturamento
presenta o total das vendas em
terminado periodo. Ja o lucro é o valor
stante apds o pagamento dos gastos
cessarios para manter a operacio.
na empresa pode faturar milhoes e,
1da assim, apresentar prejuizo.

mbém ¢é preciso distinguir custos de
spesas. Custos estao diretamente ligados
roducéo ou a prestagao do servico, como
téria-prima e mio de obra operacional.
spesas mantém a empresa funcionando,
no aluguel, energia, marketing e
arios administrativos.

DRE organiza essas informacoes e
‘esenta diferentes niveis de resultado.

O lucro bruto é obtido apds descontar os
custos de producio ou comercializacio,
revelando a eficiéncia da operacio e da
politica de pregos.

O lucro operacional considera também
as despesas administrativas, comerciais
e financeiras. Ja o LAIR (Lucro Antes do
Imposto de Renda) incorpora receitas e
despesas nao operacionais e serve de base
para o calculo dos tributos sobre o lucro.

Por fim, chega-se ao lucro liquido, o
resultado real da empresa. E o valor
que pode ser distribuido aos sécios ou
reinvestido no negécio.

LUCRO NAO E
FATURAMENTO

O lucro, porém, ndo deve ser analisado

isoladamente. Indicadores de caixa,
endividamento, produtividade e
crescimento também sdo fundamentais
para orientar decisoes estratégicas.

A distribuicio de lucros deve seguir
as regras fiscais vigentes, que podem
sofrer alteracoes. Por isso, é importante
acompanhar a legislacdo e contar com
assessoria contabil e juridica.

No mundo empresarial, faturar é impor-
tante. Mas crescer de forma sustentavel de-
pende de conhecer os niimeros e entender
seaempresa realmente esta gerando lucro.

* Faturamento: total das vendas realizadas.
Lucro: o que sobra apds pagar custos, despesas e impostos.
Custos: gastos ligados diretamente a producio ou a prestagao do servigo.

* Despesas: gastos para manter a empresa funcionando (aluguel, salarios
administrativos, energia, marketing etc.).

* DRE (Demonstracio do Resultado do Exercicio): relatorio contébil que mostra

a satde financeira do negécio.

* Os quatro principais indicadores de lucro:

~Lucro Bruto
=Lucro Operacional

=LAIR (Lucro Antes do Imposto de Renda)
—Lucro Liquido

* Ficaadica: Ter dinheiro em caixa nem sempre significa que a empresa é
lucrativa. Somente a analise contabil mostra o verdadeiro resultado do negocio.
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